ZKROTTE PROCES
poptavani subdodavateld

Zasadni roli v kazde stavebni zakazce hraje efektivni fizeni poptavek
subdodavatell. Na jejich vybéru zavisi nejen cena a terminy, ale i prabéh
realizace projektu. Jake nejcastejsi problémy maji firmy pfi tendrovani?
A jak je vyresSit pomoci modernich nastroju?

Proces poptavani subdodavatelti byva
néro¢ny, firmy pfi ném naraZeji na fadu
pfekazek. Hlavnim kamenem drazu
byva chybovost a neefektivita — subdo-
davatelé posilaji podklady v rdznych
formatech, nejcast&ji v excelovych ta-
bulkach, v PDF formétu nebo dokonce
jen tak na papife, a tak ruéni zpracovani
nabidek je ¢asové velmi naroc¢né, a hlav-
né nachylné k chybam. Komplikované je
i samotné srovnani nabidek.

Potiz byvé i v tom, udrZet si piehled
o stavu vSech rozeslanych poptavek
a pfijatych nabidek. Casto chybi jednot-
ny systém, kde by bylo jasné vidét, kdo
byl poptin, kdo uZ odpovédél a jakou
nabidl cenu. Navic bez peclivé eviden-
ce poptavani je obtizné sledovat historii
spolupréace s jednotlivymi firmami, je-
jich spolehlivost ¢i ceny, které nabizely
v minulosti.

AUTOMATIZACE POPTAVEK

Moderni néstroje, které poméhaji vy-
hodnocovat poptavky ve stavebnictvi,
dokazou vyse uvedené problémy vyfe-
§it. Jednim z pokrocilych softwarid je

systém euroCALC. Jde o komplexni sys-
tém pro rozpoctovani a fizeni nakladi
staveb, ktery obsahuje unikatni funkce
pro spravu poptidvek subdodavateld
a vyhodnocovani jejich nabidek. Na-
sazenim takového néstroje lze proces
poptavani zefektivnit a automatizovat:
., Systém euroCALC umoZiiuje variabil-
ni rozloZeni poptdvky, lze vytvofit sa-
mostatné poptdvky pro jednotlivé ¢dsti
rozpoctu. Zakdzku tak muiZete rozdélit
do balickti, jako jsou napriiklad pro-
jektovd dokumentace, monolity, okna,
dlazba, nebo zakdzku rozclenite po
jednotlivych femeslech,” uvadi Michal
Spoljarié, obchodni zistupce spoleé-
nosti Callida.

Pro snadnéj$i porovnani nabidek
se oslovenym firmédm zasild zadani ve
standardizovaném formatu (tzv. slepy
rozpocet), a v tomto formétu své nabid-
ky firmy posilaji zpét. Diky tomu mutize
hlavni dodavatel nabidku nacist do sys-
tému, automaticky porovnat s ostatnimi
a na par kliknuti pfenést ocenéné poloz-
ky do rozpoctu. Odpada tak pracné pie-
pisovani a minimalizuje se chybovost.
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Srovnavaci tabulka, tzv. cenove zrcadlo, kde jsou pro kazdou polozku rozpoctu vypsany

nabidnuté ceny jednotlivych uchazec
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,Dalsi nespornou vyhodou systému
euroCALC je rychlé a presné porovndni
nabidek. Jakmile subdodavatelé ode-
slou své nacenéné polozky, systém je
prehledné zobrazi vedle sebe v tzv. ce-
novém zrcadle. Pripravdr tak na prvnf
pohled porovnd ceny jednotlivych sub-
dodavatelti a filtruje podezrele vysoké
nebo nizké polozky,“ dodava Michal
Spoljarié.

VRACENI CEN DO ROZPOCTU

Velkou vyhodou je rovnéz p¥imé pro-
pojeni poptdvek s hlavnim rozpoctem
zakézky. Po obdrZeni nabidek l1ze v soft-
waru vybrat nejvyhodnéjs{ subdodavate-
le a jednoduse pfenést ceny zpét do roz-
poctu. Jakmile je subdodavatel vybran,
jeho smluvni ceny jsou uZ v systému
a mohou se pouzit pro dals{ controlling.
Odpadé dvoji zadavéani tidaji a vSe na
sebe navazuje.

VYUZITi DAT ]

Z MINULYCH PROJEKTU

V euroCALCu se postupné buduje fi-
remni databaze dodavateld a subdoda-
vatell, vcetné jejich cenovych zazna-
mi a hodnoceni spoluprice. Systém
euroCALC umoziluje zpfistupnit tdaje
o tom, za jaké ceny byly realizovany
podobné priace v minulosti, takze uz
v piipravé nabidky lze projekt pomé-
fovat vicéi historickym datim a vyuzit
informace o spolehlivosti a kvalité sub-
dodavatelti z pfedchozich akci. Kombi-
nace téchto tidaji poméhd vybrat nejen
nejlevnéjsi nabidku, ale i optimalniho
partnera z hlediska rizik.

»Diky uvedenym funkcim klesd ad-
ministrativa spojend s tendrovdnim.
Mnoho tkonii, které drive trvaly hodi-
ny ¢i dny, probéhne automaticky béhem
zlomku ¢asu. UZivatelé uvddéji, Ze sys-
tém jim umoznil ziskat nejvyhodnéj-
$1 nabidky od subdodavatelii snadno
a rychle.” shrnuje Michal Spoljarié.

PodtrZeno sedteno: Rizeni poptavek
subdodavateltd je prvni krok k tspés-
nému zvladnuti stavebniho projektu.
Tradi¢ni postupy Gasto nardZeji na Ga-
sovou néaroc¢nost, neefektivitu a rizi-
ko chyb. Pomoci systémového FeSeni,
jakym je naptiklad systém euroCALC,
mohou stavebni firmy ziskat lepsi ceny,
snizit administrativu a pfedejit problé-
mum v realizaci. Pokud se chcete do-
zvédét vic, jak efektivné a s pfehledem
zvladnout tendrovani subdodavateld
a realizovat tspés$né projekty napiste
na obchod@callida.cz.

www.stavitel.cz

CERVEN-CERVENEC 2025 | STAVITEL 06-07



